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ITALIAN TRADE AGENCY

ICE - Agenzia per la promozione all’estero e
Pinternazionalizzazione delle imprese italiane
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Scheda operativa 

EXQUISITE ITALIAN TASTE 2022
Incontri commerciali tra aziende italiane ed Operatori Nord Europei del settore Agroalimentare 

SPOLETO (PG) – 05/08 giugno 2022

L’associazione di Confartigianato Terni, in sinergia con Macerata, si occuperà di ogni aspetto gestionale dell’organizzazione operativa dell’incoming: location per i b2b, definizione dell’agenda appuntamenti, organizzazione degli incontri bilaterali e delle visite in azienda, assistenza tecnica alle imprese, programma culturale dei buyer e organizzazione degli eventi accessori quali catering e cena di gala; mentre l’ICE curerà la selezione dei buyer, il matchmaking, l’organizzazione del servizio di interpretariato e del viaggio e soggiorno dei buyer in Italia. 

Programma incoming
05.06 Arrivo dei Buyer a Spoleto
06.06 Evento b2b presso il Complesso Monumentale di San Nicolò in Spoleto (PG), nell’ambito del quale si terranno gli incontri tra buyer e operatori agroalimentari italiani. Durante la pausa pranzo si svolgerà un cooking show in collaborazione con rinomati chefs umbri e marchigiani che permetterà di approfondire la conoscenza, da parte da buyers, dei prodotti tipici dei rispettivi territori e sulle loro corrette modalità di utilizzo 
07.06 Visite aziendali. 
Nel corso della mattinata, saranno organizzati due transfer, per accompagnare i buyer a visitare le aziende della provincia di Macerata (circa un’ora di distanza) e di Ancona (circa due ore di distanza). Le aziende umbre della zona e della provincia di Terni organizzeranno in modo autonomo la visita dei buyer interessati, presso le loro imprese.  
08.06 Partenza dei buyers da aeroporto più vicino
Caratteristiche incontri b2b
a) La fase di selezione e matchmaking è fondamentale per promuovere La realizzazione di tali eventi e sarà caratterizzata da una particolare attenzione non solo ad un puntiglioso matchmaking, che vedrà coinvolti gli Uffici ICE competenti e la rete delle associazioni territoriali di Confartigianato, ma anche a valorizzare le singole specificità delle produzioni promosse. È infatti necessario arrivare all’incoming con un buon grado di conoscenza dei buyer coinvolti e delle loro preferenze per massimizzare l’efficacia dell’evento e pianificare con dovuto anticipo le visite aziendali. A tal fine è fondamentale che le aziende partecipanti compilino con attenzione il company profile allegato.
b) Nel corso degli incontri b2b, le aziende potranno presentare i prodotti, già oggetto di formazione, descrivendone le qualità, le modalità di produzione e i legami con il territorio. Tale fase di carattere spiccatamente commerciale è finalizzata a “raccontare” i prodotti e ad evidenziarne il miglior modo di utilizzarli e commercializzarli.  
c) Le masterclass e i cooking show curati dall’Associazione Professionale Cuochi Italiani e da prestigiosi Istituti Alberghieri del territorio saranno il valore aggiunto del progetto.
d) Le visite in azienda, a conclusione dei b2b, sono finalizzate ad approfondire la conoscenza tra aziende espositrici e buyers e favorire l’avvio di auspicate partnership commerciali.
MODULO DI ADESIONE ALL’INIZIATIVA

EXQUISITE ITALIAN TASTE 2022
Incontri commerciali tra aziende italiane ed Operatori Nord Europei del settore Agroalimentare 

SPOLETO (PG) – 05/08 Giugno 2022

	Da restituire via email entro il 22 Aprile 2022   

a: export@confartigianatoterni.it 
(l’iscrizione avverrà in base all’ordine di arrivo delle richieste fino ad esaurimento posti disponibili)
PROGETTO 
EXQUISITE ITALIAN TASTE – MERCATI NORD EUROPA
La ditta  ………………………………………………………………………………………………………..

Via …………………………..    
Cap ………………     
Comune …………………………………..

Tel …………………………..              e-mail: …………………… 

Sito internet …………………………………………………………………………………………………..
PEC ……………………………………………………… Codice Univoco ……………………………….



	Manifesta il proprio interesse a partecipare all’incoming di operatori nord europei del settore agroalimentare che si terrà a Spoleto (PG) il prossimo 6 Giugno 2022.

Il costo di partecipazione è pari ad Euro 250,00 esclusa IVA. 

Il/La Sig./Sig.ra..…………….…………………………………………………………………………

ruolo aziendale del delegato …………………………………………………………………………

contatto e-mail………………………………………. Cellulare: ……………………………………..



	Data                                                                                       Timbro e firma

             ……………………                                                            ………………………………………..



Company Profile

Profilo aziendale

	COMPANY NAME:

Nome società/ Ragione sociale: 

	ADDRESS: 

Indirizzo: 

	ZIP CODE:

CAP:
	CITY:

Città:
	PROVINCE:

Provincia: 

	PHONE:

Tel.:


	FAX:

Fax:


	
	E-MAIL



	CONTACT NAME:                                

Persona di contatto:

	WEBSITE: 


1. description of the activity and PRODUCTS

    Descrizione dell'attività e dei prodotti
	


Final consumer of your products /Consumatori finali dei Vostri prodotti
	


Main application of the product / Principali impieghi dei prodotti
	


2. COMPANY INFORMATION / Informazioni aziendali
	START OF ACTIVITY:

Data inizio attività:


	WORKFORCE:

N° dipendenti:

	TURNOVER (in Euro):

Fatturato (in EUR)

2020 …

2021 …
	EXPORT TURNOVER (%):  

Volume export (%)

% 2020 ……

% 2021 ……


3.
COMMERCIAL PROFILE / Profilo commerciale
Main factor of competitiveness of your company:

Principali fattori di competitività della Vostra azienda

	( Design

      Progettazione
( Quality

      Qualità

( Technology
      Tecnologia 
	( Price / quality

      Rapporto prezzo/qualità

( Brand name / Presentation
      Nome marca /Presentazione

( Range of product
      Linea prodotti
	( OTHER (specify) 

      Altro (specificare)

……………………………………………




Foreign market / Mercati esteri:
	


Your presence in foreign market / Vostra presenza sui mercati esteri
( Direct /Diretta

( Franchising

( Representing /Rappresentanza

( Main Distribution /Grande distribuzione
( License /Cessione di licenza

( Importer / Distributor /Importatore/distributore
( Joint venture

( Other (specify) Altro (specificare) ………………………………

Commercial references /Referenze commerciali
	


4. MARKET INFORMATION Informazioni di mercato
Previous experience in the local market /Esperienze precedenti sui mercati interessati dal progetto:
	


Is your company in contact with local companies?

( Yes

(  No

La Vostra società ha contatti con società nei mercati oggetto del progetto?

Would you like to contact some specific company? 



( Yes

(  No

Desidera contattare un'azienda in particolare?

If yes specify the name and the address of the company:

Se si, pregasi specificare il nome e l'indirizzo della società:
…………………………………………………………………………………………………………………………………..

…………………………………………………………………………………………………………………………………..
Are there any companies that you would not like to contact? 


( Yes

(  No

Vi sono aziende che NON desidera contattare?
If yes, would you like to contact some specific company?

Se si, desidera contattare un'azienda in particolare?
Specify the name and the address of the company:

Specificare il nome e l'indirizzo della società:
…………………………………………………………………………………………………………………………………...

…………………………………………………………………………………………………………………………………...

5. PARTNER RESEARCH / Ricerca partner
Type of partner you are looking for / Tipologia di partner che la Vostra azienda ricerca:
( Direct customers / Clienti diretti 

( Franchising

( Representing / Rappresentanti


( Main Distribution / Grande distribuzione
( License / Cessione di licenza


( Importer / Importatore
( Joint venture


( Other (specify) / Altro (specificare) …………….
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